
Een jaar of zes geleden was er een Protec-
tive Coatings Europe conferentie in Ant-
werpen, waar een van de zes parallelsessies 
ging over verzekeringen in conserveerwerk. 
Een beetje jammer voor die andere vijf ses-
sies, daar staan ook sprekers die graag hun 
boodschap aan een publiek kwijt willen. 
Vijf bijna lege zalen?

Tot mijn verbijstering ging de verzekerings-
sessie niet door. Ik ben er nog steeds niet 
achter wat daar nou toch de overweging 
bij geweest is. 

In oktober houdt de Paint Research Asso-
ciation een protective coatings congres in 
Amsterdam, waar het geen zwaartepunt-
thema is. Maar pas woonde ik een ses-
sie bij waar het belang voor de BV Neder-
land, een Hogelonenland, goed naar voren 
kwam. Even heel zwart-wit gesteld, zou het 
verzekeren van conserveerwerk de over-
stap kunnen betekenen van zwartepieten 
in de gevarendriehoek (opdrachtgever, lak-
leverancier, metaalconserveerder) naar het 
voorshands expertise bewijzen in je Plan 
van Aanpak. Zodat een verzekeraar -uiter-
aard bijgestaan door een competente advi-
seur- het durft te dekken. De premie -die al 

lager is naarmate het risico lager is- wordt 
doorberekend naar de opdrachtgever. Die 
hem terugverdient door een vermindering 
in onverwachts tussentijds onderhoud. Re-
sultaat: er blijft meer waardetoevoeging bij 
de aannemer hangen die een groter deel 
van de Design, Construct and Maintain-
taart op zijn bordje krijgt. 

Essentieel hierbij is de overstap van het  
voorschrijven een traditioneel bestek (re-
ceptuurbestek: roestwerend blauw in 300 
micrometer, de verf zetten we klaar) naar 
het  voorstellen van een functioneel bestek 
(uw constructie zal X jaar de functie Y kun-
nen uitvoeren zonder dat er sprake is van 
schadelijke Z).

Iedereen een natte neus 
en een glanzende vacht.

Toch moest ik aan het eind van de sessie 
even mijn natte neus in andermans vacht 
snuiten. Als het zwartepieten in de geva-
rendriehoek eigenlijk veroorzaakt wordt 
door kortetermijnbelangen, budgetschei-
dingen en gebrek aan ‘’levenscyclusdenk-
vermogen’’, is die toekomstgerichte exper-
tise er dan plotseling wél bij de benodigde 
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adviseur van de verzeke-
raar??? En bij de aannemer die het Plan van 
Aanpak moet leveren om te mogen offre-
ren??? Is de oorzaak van het probleem niet 
tevens de achilleshiel van de oplossing?????

Churchill eindigde telegrammen aan Roo-
sevelt de eerste oorlogsjaren vaak met 
‘’KBO’’. Van zijn secretaresse hebben we 
later vernomen, dat dit betekende ‘’keep 
buggering on’’ ofwel zoiets als ‘’blijf voort-
modderen’’. Uiteindelijk liep dat goed af 
voor ons deel van het continent, maar 
voortmodderen volstaat niet als we een 
hoogwaardige kenniseconomie willen zijn. 
Dan zullen we toch minimaal zelf onze in-
frastructuur moeten kunnen onderhouden, 
in plaats van te klagen over prijsdruk door 
Europese aanbesteding.
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raar??? En bij de aannemer die het Plan van 

Startmiddag studiejaar HBO
Op 3 september was de start van het nieu-
we studiejaar in Utrecht, en dus ook de 
start van de hogeschoolopleidingen aan de 
vakgroep Life Sciences and Chemistry, waar 
Procestechnologie inclusief de afstudeer-
richting Oppervlaktetechnologie onder 
valt. Docent Chemische Technologie (on-
der meer Corrosie) en Projectleider Markt-
gerichte Activiteiten van de Hogeschool 
Utrecht J. Hamerlinck lichtte aan de instro-
mers toe hoe de Bedrijfsopdrachten opge-
zet zijn. Deze vormen bij duale opleidingen 
zoals Procestechnologie eenderde van de 
studielast, en worden onder werktijd in 
de eigen bedrijfsomgeving uitgevoerd (zie 

ook Van Vakman tot Ingenieur (VII) in juni, 
p. 33-38). Bij de eerste opdracht heront-
dekt men de werkplek als leerplek, en ver-
volgens werkt men in anderhalf jaar naar 
het behalen van het diploma VAPRO-D toe 
(Procestechnologie). Vervolgens komen de 
beroepsspecifi eke vakken van jaar 3 en 4, 
en nog enkele hogeschoolvakken zoals 
Projectmanagement en Corrosie. 

Vakblad Oppervlaktetechnieken blijft 
maandelijks informeren over deze 
opleidingsmogelijkheid.

Meer informatie:
info@VOM.nl Na jarenlang positieve terugkoppeling 

uit de industrie durft Joep Hamerlinck 
wel van een geslaagde opzet van de 
Praktijkopdrachten te spreken.

Mavom:
de juiste
oplossing

Chemische
oppervlaktebehandeling
Voor een compleet pakket aan chemicaliën
hoeft u maar één naam te onthouden!
Mavom levert alle producten voor uw gehele
procesvoering.

Eén deskundig aanspreekpunt voor:

• proceschemicaliën

• advies, begeleiding en onderzoek

• proces- en kwaliteitscontroles

• afvalwaterbehandeling

Voor de juiste chemische oplossing bent
u bij Mavom aan het goede adres!

MAVOM bv
Handelsweg 6
Postbus 5
2400 AA Alphen aan den Rijn
Tel. (0031)172-436361
Fax: (0031)172-420310
info@mavom.nl
www.mavom.nl
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