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Een manager moet je niet lastigvallen met atoomroosters en mo-
lecuulreacties. Hooguit met werkroosters en klantreacties. Maar 
de instandhouding van technische systemen, dus de corrosiebe-
scherming van de installaties zodat ze niet onverwacht uitvallen 
of haperen, wil je toch wel goed gebudgetteerd hebben. Dus hoe 
je tóch je onderhoudsplanning en benodigde budgetten of inves-
teringen op de agenda krijgt, was vroeger nog een vraag.

Dat gaat tegenwoordig steeds makkelijker, want vanuit allerlei 
hoeken en gaten wordt gewezen op de Total Cost of Ownership. 
Instandhouding van technische systemen en infrastructuur le-
vert via de levensduurverlenging en het voorkómen van onge-
plande onderhoudsstops een kostenvoordeel op. Materiaalbe-
houd leidt dus tot materieel gewin.

Onderhoudsvriendelijke infrastructuur is troef. Dus hoor je in de 
staalconservering dat je beter in één keer een robuust systeem 
kan aanbrengen, dan vaak een goedkoop laagje. Is milieutech-
nisch trouwens ook vaak beter. Maar in de composietwereld zeg-
gen ze dat je ook roestvrij en lichtgewicht kunt construeren… 
Spaart óók nog eens funderingskosten en doorlooptijd tijdens de 
bouwputfase uit. Zoals hier herhaaldelijk betoogd: de staalwereld 
moet met goede corrosieoplossingen en bijbehorende kennisin-
frastructuur komen, zoals informatiebronnen en opleidingen.

Materieel gewin
En wat willen wij dan daarmee zeggen, in dit alsmaar kortere 
stukje van Vakblad Oppervlaktetechnieken genaamd Blikopener? 
Dat je niet alleen je eigen vakgebied maar ook de aanpalende 
vakgebieden in de gaten moet houden. Dus niet alleen het staal 
dat je wilt coaten, maar ook roestvast staal en onderhoudstech-
nologie. En niet alleen je applicatietechnieken, maar ook de on-
derhoudsstrategieën. Daar hoef je amper voor de deur uit, want 
vakbladen – ze zijn er écht nog! – doen dat voor u. Maar ga tóch 
maar af en toe op pad, want uiteindelijk gaat het erom wie je te-
genkomt en of je contacten kan leggen voor de betere klussen. 
Het ís al geen vetpot in de industrie, zorg dat je in ieder geval ge-
noeg vitamientjes in je omzetmix hebt zitten!

Aangezien het met Duurzaam 
Inkopen nog niet erg opschiet, 
is ons verduurzamingsvak nog 
op andere trends aangewezen.

Meedraaien in moderne 
aanbestedingsmethodieken en 

onderhoudsstrategieën geeft dan 
méér duurzaamheid aan je bedrijf!

Technology for Tomorrow’s Solutions 
Focus op duurzame ontwikkelingen

General Metal Finishing

Atotech profileert zich als voorloper op het gebied 
van duurzame ontwikkelingen. Een belangrijk 
onderdeel van deze strategie is het ontwikkelen 
van hoogstaande milieuverantwoorde processen
en producten voor de galvanische- en printplaten-
industrie. Echter, in plaats van het simpelweg 
aanbieden van producten die voldoen aan 
wereldwijde (milieu-)regelgeving zoals ELV, 
WEEE/RoHS en REACh, anticipeert Atotech op 
zowel de toekomstige markteisen als de sociale 
verwachtingen door het geleidelijk vervangen 
van schadelijke stoffen in haar producten en het 
terugdringen van de uitstoot van gevaarlijke  
stoffen bij haar klanten, waardoor de belasting  
op het milieu aanzienlijk vermindert. 

Anticiperen op de behoefte van morgen
Dankzij het investeren van ongeveer 10% van 
haar totale omzet in R&D en een duidelijke  
focus op groene technologieën, stimuleert 
Atotech de verandering van de galvanische 
industrie naar een meer milieuvriendelijke 
werkwijze. In 2010 lanceerde Atotech meer dan 
20 nieuwe groene R&D projecten gericht op 
verschillende ambitieuze doelen, zoals:

▪ verbeteren van Cr-(VI)-vrije en volledig  
CR-vrije passiveringen voor zink en zink 
legeringen

▪ uitbreiden van decoratieve toepassingen voor 
driewaardig chroom

▪ vervangen van PFOS-houdende door PFOS-
vrije nevelonderdrukkers

▪ introduceren van biologisch afbreekbare 
cleaners

▪ introduceren van cyanidevrije koper- en  
kopertin legeringen 

Verdere ontwikkelingen van Atotech’s randappa-
ratuur dragen bij aan het verlagen van afkeur-
percentages en de hoeveelheid afvalwaterwater, 
wat aanzienlijke energie- en chemiebesparingen 
met zich mee brengt. Bovendien zal Atotech 
zich blijven inzetten voor een hogere bewust-
wording van haar klanten en bedrijfpartners en 
hen ondersteunen in het doorvoeren van groene 
en efficiënte productieoplossingen, gelovende dat 
de wensen en behoeften van morgen vandaag 
gerealiseerd moeten worden.

DynaChrome®

Geïntegreerd productiesysteem  
voor het hard verchromen van schok-
brekerzuigerstangen
▪  zeer goede metaal verdeling  
▪  hoge productiviteit 
▪  hoog elektrisch rendement

Satilume® LongLife
Geavanceerd regeneratiesysteem 
voor satijn nikkel neerslagen
▪  langere badlevensduur  
▪  minder uitval en onderhoud 
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EDEN®

Vol automatisch elektrodialyse-
systeem voor chemisch nikkel
▪  volledig constante neerslagkwaliteit  
▪  sterke afvalreductie 
▪  meer dan 7000 MTO per aanzet, 
  praktisch behaald

EDEN


